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1. Angaben zu den Ideenträger/ Ideenträgerinnen

Person 1: 
Vorname 
Nachname 
Geburtstag 
E-Mail
Telefonnummer 
Beruf / Studiengang 

Person 2: 

Vorname 
Nachname 
Geburtstag 
E-Mail
Telefonnummer 
Beruf / Studiengang 

Person 3: 

Vorname 
Nachname 
Geburtstag 
E-Mail
Telefonnummer 
Beruf / Studiengang 

Bild 
Person 1 

Bild 
Person 2 

Bild 
Person 3 
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2. Beschreibung der Gründungsidee

2.1 Die Gründungsidee 

2.2 Erläuterung des Produktes und/oder der Dienstleistung 
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3. Zielgruppe 

 

4. Mehrwert und Problemlösung 
 

4.1 USP 
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4.2 Lösungsstrategie 

 

4.3 Wettbewerber 
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5. Marketing und Vertrieb 
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